EmiFunnel / Predaj zabehnutého SaaS

X X
2% EmiFunnel

Na predaj zabehnuty'l Saas s pravidelne
platiacimi zakaznikmi.

Co je EmiFunnel?

EmiFunnel je kompletnd online platforma na tvorbu webstranok, e-shopov, predajnych
stranok a funnelov. Na jednom mieste spaja vSetko potrebné na tvorbu webu aj online
marketing: e-mail marketing, automatizacie, CRM, formuldre, A/B testovanie, spravu
kontaktov a dalSie nastroje. Nie je potrebné skladat si niekolko samostatnych aplikacii.

Platformu vyuZivajua rozne typy podnikatelov — od predajcov fyzickych produktov cez e-shopy
az po poskytovatelov sluzieb. Vacsinu sucasnych zakaznikov vSak tvoria online podnikatelia,
ktori cez EmiFunnel preddvaju online kurzy, e-booky, konzultacie, sluzby a dalSie digitalne
produkty. Vdaka Sablénam si vedia svoje stranky a predajné procesy pripravit aj bez
programovania.

Webstranka platformy: Webstranka EmiFunnel.com
Video: Ako EmiFunnel funguje: Pozriet video na YouTube

Tento zabehnuty SaaS dnes ponukam na predaj ako hotovy online biznis — vratane znacky,
existujucich zdkaznikov, pravidelného predplatného a know-how, ako v projekte pokracovat.

EmiFunnel v ¢islach

Trzby od spustenia Priemerné mesacné trzby
25184,52 € 2681 €

Celkovy pocet projektov Aktivne platiaci zdkaznici

278 66

Priemerné diZka predplatného Priemernd trzba na platiaci projekt
viac ako 4 mesiace 201,48 €

Priemernd marza Historia projektu

50-70 % takmer 1 rok

Predajna cena: 11 500 € + DPH

Priblizne Styri mesiace sucasnych trZieb — a ziskate hotovy Saa$ s vlastnou znackou,
platiacimi zakaznikmi a pravidelnymi prijmami.

VSetky ceny a vypoCty marzi uvadzam v eurach bez DPH.
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Ako to funguje? Predstavte si dropshipping - len namiesto produktu
predavate softvér.

Pri klasickom dropshippingu si otvorite e-shop. Produkt nevyrdbate a nemusite ho drzat na sklade.

Ked si ho zdkaznik kupi za 35 €, vy zan zaplatite dodavatelovi napriklad 10 €. Rozdiel 25 € je vasa
marza. Dodavatel zabezpeci produkt a jeho dorucenie.

A teraz si predstavte ten isty princip so softvérom. Zadkaznik si aktivuje predplatné EmiFunnel,
dodavatel zabezpecuje fungovanie celej aplikdcie a vdm zostdva marza z predplatného. NajvacSia
vyhoda? Zakaznik neplati len raz. Pokial platformu pouZiva, plati za fiu kazdy mesiac alebo rok.

EmiFunnel = ,,dropshipping“ so softvérom

Preddavate pristup k hotovému néstroju pod vlastnou znackou. Nemusite ho sami programovat
ani vyvijat. Namiesto jednorazovej objedndvky navyse predavate predplatné, ktoré sa moze
opakovat kazdy mesiac.

Co znamena white label?

Je to jednoduché: dodavatel vytvori funkény softvér a umozni inej firme ponukat ho pod jej
vlastnym ndzvom, logom a doménou. Podobne ako ked si obchodnd znacka nechd vyrobit produkt
u iného vyrobcu, ale zdakaznik ho kupuje pod znackou obchodu.

EmiFunnel tak m4 vlastnu stranku, vlastny cennik, vlastnych zdkaznikov a vlastné predplatné. Na
pozadi vSak pouziva technologicku platformu od externého dodéavatela. Ten riesi technicku
infraStrukturu, opravy a aktualizacie. Prevadzkovatel EmiFunnel rieSi predovSetkym marketing,
zakaznikov a obchodny rozvoj.

V ¢om je vyhoda oproti vyvoju vlastnej aplikacie?

* Nepotrebujete na zaciatku investovat desattisice eur do programovania.
* Nemusite platit vlastného vyvojdra, ktory udrziava systém v prevadzke.
* MozZete sa sustredit na ziskavanie zdkaznikov a rozSirovanie ponuky.

* Raz ziskany zdkaznik mo6Zze platit opakovane, pokial platformu vyuziva.

A prave v tom je sila tohto modelu: za kazdého aktivneho zdkaznika platite doddvatelovi jeho poplatok a za cely systém
jednu fixnu licenciu. Technicku prevadzku, aktualizacie aj opravy riesi dodédvatel. Vy sa moZete venovat najma zdkaznikom
a rozvoju biznisu.

Ako sa z predplatného stava vasa pravidelna marza

Zakaznik si vyberie balik Basic alebo Premium a zaplati cez Stripe. Platby sa automaticky opakuju,
faktury sa vystavuju automaticky a dodavatelovi sa uhradi poplatok za aktivny zakaznicky projekt.
Rozdiel medzi cenou predplatného a tymto poplatkom je vaSa marza. Samostatnym fixnym
poplatkom je uZ len licencia na pouZzivanie celej white-label platformy.

Napriklad zdkaznik zaplati za Basic 35,00 € mesacne. Dodé&vatel si uctuje 9,88 €. Vam zostava
marza 25,12 € mesacne z jediného predplatného. A presne tato suma vam zostava aj nasledujuci
mesiac, pokial zdkaznik sluzbu dalej vyuZziva.

Pre koho je tento biznis najzaujimavejsi?
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Pre freelancera, marketingovu agenturu alebo ¢loveka, ktory uZ vie oslovovat podnikatelov. Ak
dnes zakaznikom vytvarate weby alebo spravujete reklamy, moéZete im zaroven ponuknut
systém, v ktorom ich weby bezia — a budovat si tak dals$i opakovany prijem.

Konkrétne cisla: kol'ko zarobite na jednom predplathom?

Tu je aktudlny cennik EmiFunnel. Zdkaznik zaplati predplatné, odpocita sa poplatok doddvatela a
posledny stipec ukazuje vasu marzu z kazdého predplatného. Vietko v eurdch a vypo&itané na
cent.

Zakaznik zaplati Naklad dodavatela Vasa marza
Basic / mesacne 35,00 €/ mes. 9,88 € / mes. 25,12 € / mes.
Basic / ro¢ne 348,00 € / rok 98,76 € / rok 249,24 € | rok
Premium / mesacéne 49,00 € / mes. 25,86 €/ mes. 23,14 € / mes.
Premium / ro¢ne 468,00 € / rok 235,40 € / rok 232,60 € / rok

Jeden zdkaznik na Basic prindSa marzu 25,12 € mesacne. Desat zdkaznikov znamend 251,20 €
mesacne. Patdesiat zakaznikov uz 1 256,00 € mesacne na marZi z predplatného. Na prevadzku celej
platformy sa plati iba jedna fixna licencia, ktord pri aktualnej verzii Advanced predstavuje 115,02 €
mesacne. Pri uvedenom priklade s 50 zdkaznikmi tak po zaplateni licencie zostava 1 140,98 €
mesacne. Zakaznici sa postupne pridavaju, ich predplatné sa vSak opakuje.

A kol'ko stoji prevadzka celého SaaS?

Okrem poplatku dodéavatelovi za aktivnych zdkaznikov je jedinym pravidelnym fixnym ndkladom
samotna licencia platformy. Zakladna licencia vychadza na 52,61 € mesacCne, Advanced na 115,02 €
mesacne. Ja vyuzivam Advanced a mam ju uhradenu az do 19. maja 2027 — aj tato zaplatend
licencia je sucastou predaja.

Dodé&vatel ma na starosti technické zazemie, udrzbu, aktualizacie aj rieSenie chyb. EmiFunnel
doteraz fungoval bez platenych reklam, zamestnancov a vlastnych programatorov. Na jeho
prevadzku mi stacilo niekolko minut denne. Pre nového majitela je tak pripraveny fungujuci SaaS
biznis, ktory mo6Ze spravovat sam.

Poplatky dodavatela su prepocitané do eur jednotnym referenénym kurzom ECB k 20. 10. 2026. V tabulke su néklady aj
marze zaokruhlené na cent; rocné varianty pocitaju s celymi 12 mesiacmi.

Takmer rok na trhu, platiaci zakaznici a pravidelné trzby

EmiFunnel md za sebou takmer rok fungovania. Za ten ¢as na platforme vzniklo 278 zakaznickych
projektov a k 21. oktébru 2026 zostava aktivnych 66 platenych predplatnych. Celkové trzby od
spustenia dosiahli 25 184,52 € a aktualny mesacny prijem z pravidelnych predplatnych predstavuje
2 681,00 €. Najlepsie to vidiet na skuto¢nom vyvoji trzieb v grafe niZSie.
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All Projects All Active Projects Conversion Rate

278 66 23.74%

01 Dec 2025 - 21 Oct 2! Monthly

Revenue

€25,184.52

(+100% than last period)

Monthly Recurring Revenue

€2,681 00 (as of today)

addons: €12.00

Average Subscription

€49.38 /month

Average revenue per project

€201 48 (125 projects)

Nov 2025 Dec 2025 Jan2026 Feb2026 Mar2026 Apr2026 May2026 Jun2026 Jul2026 Aug2026 Sep2026 Oct2026

OKTOBER 2026 — udaje len do 21. 10.
Za cely mesiac oc¢akdvam priblizne 2 700 € trzieb.

Poznamka ku grafu: oktéber 2026 je zachyteny iba do 21. 10., preto je jeho stipec niZsi. Do konca mesiaca zostéva este 10
dni. Pri suasnom trende a pocte aktivnych predplatnych oakdvam za cely oktober trzby priblizne 2 700 €.

Od aprila 2026 sa mesacné trzby drZia pribliZzne na urovni 2 700 €. Po zaplateni poplatkov
dodavatelovi za zdkaznikov a fixnej licencie mi z prevddzky EmiFunnel zostdvalo orientacne 1 500
az 1 700 € mesacne. To vSetko bez platenych reklam a bez toho, aby som zamestnaval
programatora ¢i dalSich Iudi.

Jeden ¢lovek. Par minat denne. A fungujtci SaaS biznis.

Cely EmiFunnel som doteraz spravoval sdm popri dalSej prdci. Platby sa strhdvaju automaticky,
faktury sa vystavuju automaticky a zdkaznici maju k dispozicii ndvody priamo v aplikdcii. Pri
dneSnom pocte pouzivatelov mi pride v priemere jeden e-mail denne, na ktory odpoviem za
niekolko minut. Ak sa objavi technickd otazka, jednoducho ju poslem dodavatelovi cez live chat -
jeho podpora riesi technicku stranku systému. Nemusel som kvo6li tomu prijimat zamestnancov ani
budovat zdkaznicke oddelenie.

Kde vidim najvacsiu prilezitost pre nového majitela?

Za necely rok fungovania sa EmiFunnel dostal na 66 aktivnych predplatnych. VSetkych zdkaznikov
som ziskal bez platenej reklamy — najmé cez svoje online kurzy a odporucania. A prave preto vidim
najvacsiu prileZitost pre nového majitela v tom, Ze projekt uz zardba, hoci som zatial nevyuzil
Google Ads, Meta reklamu, SEO ani systematicky partnersky predaj.

Ak by som dnes projekt preberal ako novy majitel, nesnazil by som sa robit vSetko naraz. Vybral by
som si jeden spOsob ziskavania zdkaznikov, vyskuSal ho na malom rozpocte a az potom priddval
dalSie. Tu su konkrétne cesty, ktorymi sa da zacat.

1. Google Ads - oslovit ludi, ktori softvér prave hladaju

Predstavte si ¢loveka, ktory si do Googlu napiSe ,,ako vytvorit predajny funnel®, ,ndstroj na
predajnu stranku“ alebo ,,email marketing pre online kurzy“. Taky Clovek uZz vie, aky problém chce
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vyrieSit. Reklama ho mo6Ze nasmerovat na EmiFunnel, kde uvidi Sablény, ukdzku fungovania a
moznost platformu otestovat.

V tomto kandli by som zacal niekolkymi uzko zameranymi vyhladdvacimi frdzami a sledoval,
kolko stoji ziskanie skuto¢ne platiaceho zdkaznika — nielen registracie. Takuto platenu akviziciu
som na EmiFunnel doteraz systematicky netestoval.

2. Meta reklama - predat jednoduchost a 14 dni na vyskasanie

Na Facebooku a Instagrame by som nepredaval ,softvér s mnozstvom funkcii“. Ukazal by som
jednoduchy problém: podnikatel plati zvlast za web, e-maily, formuldre a dalSie néastroje. V
EmiFunnel to ma na jednom mieste. Reklama méze viest k 14-diiovému testovaniu, pocas ktorého
si Clovek postavi prvu predajnu stranku.

DoéleZité je neostat len pri registracii. Novému pouzivatelovi by som poslal kratky postup, ¢o urobit
v prvy den, druhy den a pred koncom skuSobnej doby, aby aplikdciu skuto¢ne spustil. Prave
aktivacia pouzivatela je pri predplatnom dolezitejSia nez samotny klik na reklamu.

3. YouTube a praktické navody - zakaznik vas objavi pri rieSeni problému

Video s nazvom napriklad ,,Ako si vytvorit predajnu stranku od nuly“ mézZe ukazovat redlny
postup priamo v EmiFunnel. Divak dostane bezplatnu hodnotu a zdroven vidi, aké jednoduché je
pouZivanie platformy. Podobne méze fungovat séria navodov na e-mailové automatizacie, lead
magnety a predaj online kurzov.

Takyto obsah moZe prindsat ndvStevnost aj po zverejneni. VyZaduje pripravu a pravidelnost, no na
rozdiel od neustdleho kupovania reklamy moéze budovat dlhodobejsi zdroj zaujemcov.

4. SEO a obsah na webe - kanal, ktorému som sa nevenoval

EmiFunnel zatial nemd vybudovanu samostatnu obsahovu stratégiu vo vyhladdvani. Priestor
vidim v ¢lankoch a ndvodoch na témy, ktoré rieSia zac¢inajuci online podnikatelia: tvorba landing
page, predajny funnel, automatizované e-maily Ci vyber softvéru na predaj digitdlneho produktu.
Kazdy takyto obsah moZe prirodzene viest k vyskuSaniu EmiFunnel.
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Dalsie moznosti rastu, ktoré by som preveril

5. Predavat vedomosti - a softvér dat zakaznikovi do ruk

Presne takto EmiFunnel ziskaval ¢ast doterajSich zakaznikov. Ked ¢loveka naucite, ako vytvorit a
predavat vlastny digitdlny produkt, logicky potrebuje aj nastroj, v ktorom stranku a cely funnel
postavi. Novy majitel méze vytvorit kratky online kurz, workshop alebo sériu praktickych Skoleni,
v ktorych bude pouzivat EmiFunnel ako hlavny pracovny néstroj.

Zakaznik si neaktivuje predplatné iba preto, Ze ma softvér funkcie. Aktivuje si ho preto, Ze sa cezi
nauci dosiahnut konkrétny vysledok. Je to dobry sp6sob, ako spojit vzdeldvanie a opakované
predplatné.

6. Affiliate partneri - nech platformu odportcaju aj ini

EmiFunnel ma vlastny affiliate systém. Oslovit sa preto daju ludia, ktori uZ ucia online marketing,
predaj kurzov alebo podnikanie na internete. Ti m6zu platformu odporucat svojim klientom alebo
Studentom a ziskavat za to proviziu podla dohodnutych podmienok.

Namiesto budovania publika vyhradne od nuly tak moZete pracovat s partnermi, ktori uZ majua
doveru spravnej cielovej skupiny. D6leZité bude nastavit proviziu tak, aby sa spolupraca vyplacala
partnerovi aj projektu.

7. Znovu oslovit pouzivatelov, ktori uz platformu poznaju

Na platforme vzniklo spolu 278 projektov a v sucasnosti je aktivnych 66 predplatnych. To
znamenad, Ze pri 212 projektoch momentéalne neevidujem aktivne predplatné. Nie kazdy z tychto
pouzivatelov musi byt byvaly platiaci zakaznik, ale vSetci uZ prejavili zaujem tym, Ze si ucet alebo
projekt vytvorili.

Z mojej skusenosti sa Cast ludi nezastavila preto, Ze by aplikacia nefungovala. Zasekli sa na svojej
ponuke, nevedeli dokoncit stranku alebo spustit reklamu. Novy majitel im mdZe ponuknut pomoc s
prvym funnelom, kratku konzultaciu alebo prakticky workshop. Niekedy mo6Ze takato pomoc viest
k obnoveniu predplatného. Oslovenie musi byt v sulade so zakonnymi pravidlami a sithlasmi
zdkaznikov.

8. Predaj doplnkovych sluZieb - vyssia hodnota jedného zakaznika

Mnohi Iudia, ktori si vytvaraju svoj prvy online biznis, nepotrebuju len néstroj. Potrebuju pomoct s
textami, predajnou strdnkou, reklamou a tym, aby cely systém zacal prindSat objednavky. Pre
freelancera alebo agenturu je EmiFunnel vybornym vstupnym produktom, na ktory moze
nadviazat individudlnymi sluzbami.

Priklad: ak by 10 zdkaznikov vyuzivalo okrem softvéru aj starostlivost o web a reklamu za 300 €
mesacne, znamend to dalSich 3 000 € mesacne na trzbéach zo sluzieb — popri pravidelnych
predplatnych EmiFunnel. Pre marketingovu agenturu, ktora tieto sluzby uz poskytuje, je to
prirodzend moznost, ako zvySit hodnotu kazdého klienta.

9. Najvacsi naskok mozZe mat existujiica marketingova agentura

Ak uZ dnes vytvarate weby alebo spravujete marketing desiatkam podnikatelov, nekupujete
EmiFunnel len kv6li jeho sucasnym 66 predplatnym. Kupujete si aj prileZitost presunut novych
klientov na vlastnu platformu, vytvarat im Sablony, poskytovat podporu a ziskavat pravidelnu
platbu za nastroj, ktory potrebuju na svoje podnikanie.
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A kedZe technicku infrastrukturu, aktualizacie a opravy zabezpecuje dodavatel, mdZete sa
sustredit na svoju silnud stranku — na obchod, marketing a vysledky zdkaznikov.

Kam sa dd EmiFunnel posunut?

Projekt dnes stoji na existujucej zakaznickej zakladni a predplatnom. Novy majitel ma navyse
moznost rozbehnut reklamu, affiliate partnerov, videonavody, SEO a platené sluzby pre
zakaznikov - teda viacero sposobov rastu, ktoré som zatial naplno nevyuzil.

Co je sucastou predaja za 11 500 € + DPH?

¢ ZnacCka EmiFunnel, doména EmiFunnel.com a suvisiace socialne profily.
¢ Existujuci projekt vratane nastavenych balikov, Sabldn, prostredia a administracie.
e Zakaznicka zakladna vratane 66 aktualne aktivnych predplatnych a historie 278
projektov, s odovzdanim kontaktov a nastaveni pri prevode projektu.
e Zaplatena licencia Advanced do 19. maja 2027 a zaSkolenie do celého systému vratane
postupov prevzatia od dodavatela.
* Odovzdanie prevadzkového know-how, zaskolenie a vysvetlenie spdsobu, akym som ziskaval
zdkaznikov.
Moje samostatné slovenské videokurzy a autorské prava k nim nie su automaticky zahrnuté v
cene. Ak by vam ddvalo zmysel pridat ich zakaznikom ako bonus, méZeme o tom rokovat
samostatne.

Preco EmiFunnel predavam

Venujem sa viacerym podnikatelskym projektom a rozhodol som sa sustredit na svoje hlavné
aktivity. EmiFunnel ma vybudovany zdklad, ale jeho dalsi rast si zasluzi majitela, ktory sa bude
aktivne venovat marketingu, obsahu, partnerstvam a zdkaznikom. RadSej ho posuniem niekomu,
kto v iom vidi zmysluplné rozsirenie vlastného podnikania.

Preco povazujem cenu 11 500 € za vybornt podnikatel'ska prileZitost?

Predajna cena je 11 500 € + DPH. Pri sacasnych mesaénych trzbach 2 681 € je to iba priblizne 4,3 mesiaca
trzieb. Inymi slovami: za nieco viac neZ $tyri mesiace dokaze EmiFunnel pri dneSnom tempe vygenerovat trzby
porovnatelné s cenou celého projektu. Kupujaci za tuto sumu prebera hotovy SaaS, znacku, platiacich
zakaznikov, nastavené predplatné aj moje skdsenosti s jeho prevadzkou.

Mne z projektu po poplatkoch dodavatelovi a licencii zostava priblizne 1500 - 1 700 € mesacne. Pri rovnakej
vykonnosti to znamena navratnost z tohto vysledku priblizne za 7 az 8 mesiacov. To je na fungujtci SaaS s
pravidelnymi platbami podla mna skvely pomer ceny a hodnoty. Pri mnohych inych zabehnutych biznisoch sa
navratnost rata na roky - tu sa pri dnesnych ¢islach bavime o mesiacoch. A pritom som zatial nevyuzil ani
platent reklamu ¢i dalSie mozZnosti rastu popisané vyssie.

Podmienka na ochranu zakaznikov

PoZadujem, aby novy majitel minimdalne Sest mesiacov od prevzatia zachoval existujuce ceny.
Sucasnym zakaznikom som komunikoval ich stabilitu a povazujem za férové tuto dohodu dodrzat.
Mate zaujem o konkrétne detaily?

VaZnemu zdaujemcovi rad osobne ukdZem administraciu, vyvoj trzieb, fungovanie predplatného,
platby aj dodavatelské podmienky. Nasledne mézeme prejst prakticky postup prevodu platformy,
domény a zdkaznickeho fakturovania.
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Pri prevzati ziskate hotovy systém s existujucou infrastrukturou. Nasledujuce pévodné podklady
ukazuju typy white-label licencii a model poplatkov, z ktorych vychddzaju prepocty marzi v tejto

ponuke.

WL Basic

: 59 /month

v 100% White Label DIY Platform

v 1 Project with 2 Websites + 10
Funnels (O

v Additional fee per project: from
$8/month

v Platform Skins ©

WL Advanced
$
1 29 /month

100% White Label DIY Platform

1 Project with 5 Websites +
Unlimited Funnels

Additional fee per project: from
$7/month

Platform Skins (O
Affiliate Program

Non-Branded Academy ()

Pévodny cennik white-label doddvatela. Na obrazku su historické sumy z cennika doddvatela; vSetky obchodné prepocty

tejto ponuky su jednotne v eurdch.

price per month (billed yearly)

29

We are charging you $9.23/m when a
project is activated on this plan.

price per month (billed yearly)

39

We are charging you - $22.00/m when
a project is activated on this plan.

$25.00/m when on WL Basic
$22.00/m when on WL Advanced
$15.00/m when on WL Ultimate

price per month (billed each month)

35

We are charging you $11.08 when a
project is activated on this plan.

price per month (billed each month)

49

We are charging you - $29.00/m when
a project is activated on this plan.

$31.00/m when on WL Basic
$29.00/m when on WL Advanced
$19.00/m when on WL Ultimate

Pévodné nakladové obrazovky doddvatela k predplatnym. Zobrazenie sluZi len ako doklad vstupnych cien; prevadzkové

ndklady v eurdch a vypocet marzi najdete v tabulke marzi.
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